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Unser Logo symbolisiert das vielschichtige Wechselspiel globaler Dynamik .  

Die einzigartige Wortkreation ĂBoYaSTARñ steht f¿r: 

Bo  Business opportunities  for  

Ya  Your  advantage é 

S Scouting  of  

T Trends,  

A  Acquisitions  and  

R Resources  



Business Scouts  
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Pfadfinder ï auf der Suche nach Trends und Tendenzen, 
Akquisitionen und Ressourcen.  



Outsourcing -  Partner  
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ĂBusiness-Chancen zu Ihrem Vorteilñ 

Wir sind Dienstleister mit Verantwortung und übernehmen  

für unsere Kunden Projekte im Marketing , in Vertrieb  

und Beschaffung  sowie Aufgaben im Management . 



BoYaSTAR ï Service ohne Kompromiss  
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Kompetenz  Engagement  

Kreativität  Nachhaltigkeit  

Innovation  Nutzen & Ertrag  



Durch den vermehrt auftretenden Mangel an qualifizierten Führungspersönlichkeiten offerieren 
wir als professionelle Lºsung ĂManagement auf Zeit ñ. Auftraggeber kºnnen vakante Stellen 
kurzfristig und ohne übereilte Entscheidungen optimal besetzen. Personalkosten werden durch 
das Outsourcing in komplexen Projekten transparent und kalkulierbar.  
  
Wir sind Generalisten  mit langjähriger Erfahrung in der Unternehmensführung und haben uns 
in der Praxis mehrfach und erfolgreich bewährt. Unsere besonderen Stärken sind die an der 
Innovation orientierte Bewusstseinsbildung, die Kompetenz in der Umsetzung, die Übernahme 
sozialer Verantwortung sowie eine situationsgerechte Kommunikation.  

Aufgaben im Management  
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Aufgaben  
im Management  
(Beispiele)  
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ÅLeitung von tiefgreifenden Prozessen der Veränderung oder 
Restrukturierung  

ÅEntwicklung und Umsetzung von zeitgemäßen Aufbauorganisationen  

ÅPlanung von effizienten Kommunikations -  und Prozessabläufen  

ÅBeratung bei Projekten in der IT -  und Kommunikationstechnik  

ÅUnterstützung bei der Gründung, beim Kauf oder Verkauf von 
Unternehmen oder Geschäftstätigkeiten  



Projekte  
im Marketing  

(Beispiele)  
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ÅEntwicklung identitätsstiftender Visionen (Corporate Identity) und 
Markenstrategien  

ÅKreation von Marken und deren marktrelevante Visualisierung  
(auch im Fachgebiet ĂSocial  Mediañ) 

ÅAufbau der Markenarchitektur (Dach -  und Submarken)  

ÅBetriebswirtschaftliche Bewertung von Marken (nach ONR A 6800) 
und Patenten (nach ONR A 6801)  
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ÅErstellung und Überwachung von Marketingbudgets  

ÅMarktanalysen im Hinblick auf Volumen, Entwicklung und 
Strukturierung (z.B. Regionen, Kundentypen, Vertriebskanäle, 
Produktgruppen)  

ÅBewertung von Produkt -Lebenszyklen und die Evaluierung 
potentieller Substitutionsprodukte  

Projekte  
im Marketing  
(Beispiele)  



Projekte im Vertrieb   (Beispiele)  
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ÅScreening von Märkten und Kunden  

ÅDurchführung von Presales -Aufgaben (z.B. Marktstrategie,  
Präsentation und Promotion, Kalkulation)  

ÅUntersuchung der Konkurrenzsituation  

ÅAufbau und Implementierung von Kundenbindungsprogrammen 
(Customer Relationship  Management)  

ÅKundenakquisition  

ÅVertriebscontrolling (z.B. ABC -  und SWOT -Analysen)  



ÅRecherchen über Beschaffungsmärkte  

ÅUnterstützung bei Ausschreibungen  

ÅPrüfung von Angeboten  

ÅErstellung der Preisspiegel  

ÅVertragsverhandlungen und -ausgestaltung (z.B. Rahmenverträge  
und Planung der Bestellabwicklung)  

ÅAuswahl der Lieferanten mittels Kennzahlenbewertung  

ÅErarbeitung der Grundlagen f¿r ĂMake  or  Buyñ-Entscheidungen  

Projekte in der Beschaffung  
(Beispiele)  
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Referenzen schaffen Vertrauen  
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ĂVertrauen bedeutet aber auch Diskretionñ 

Dies ist ein wichtiger Grundsatz unseres Wirkens. Auf Anfrage 
präsentieren wir Ihnen gerne die autorisierten Beispiele  

unserer Tätigkeit.  

Drei angesehene Persönlichkeiten aus Wirtschaft und Recht unterstützen 
BoYaSTAR als ständige Beiräte. Für Sie als Kunde bedeutet dies eine 

zusätzliche Sicherung der Qualität unserer Leistung.   



Udo Oksakowski  
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Position:  Geschäftsführender Gesellschafter der BoYaSTAR GmbH  

Beruf:  Unternehmer, Unternehmensberater und Kaufmann  

Berufliche Karriere (Auszug):  

ÅBerater und Mitwirkender in verschiedenen privatwirtschaftlichen und öffentlichen Projekten  

ÅGesellschafter und CEO der BANDEX -Gruppe, die markenorientierte Konsumgüter im Bereich 
Raumausstattung und Heimtextilien für den weltweiten Vertrieb herstellte; die Gruppe hatte 
Firmensitze in Österreich, im Vereinigten Königreich und in den USA  

ÅGeschäftsführender Gesellschafter eines Unternehmens der IT -Branche in Vorarlberg (AT)  

Sprachen:  

ÅDeutsch (Muttersprache), Englisch (verhandlungssicher), Japanisch (Grundkenntnisse in Wort)  

Aus -  und Fortbildungen mit Schwerpunkt in folgenden Fachgebieten:  

ÅBetriebliches Rechnungswesen (u.a. IFRS) und Controlling  

ÅProjektmanagement und Unternehmensinformatik (z.B. SAP ERP und SAP BI)  

ÅMarketing (Markenmanagement und Medienarbeit)  

Å Legal & Business English  
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Partner & Netzwerk   (Auszug)  
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Folgen Sie uns in die sozialen Mediené 

www.facebook.com/BoYaSTAR  

www.twitter.com/BoYaSTAR  

www.xing.com/companies/  
BoYaSTARGmbH  

http://www.boyastar.com/
http://www.facebook.com/boyastar
http://www.twitter.com/boyastar
http://www.xing.com/companies/boyastargmbh
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Aktuelle Informationen auf unserer Website  
www.boyastar.com  


